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ZAPYTANIE OFERTOWE

Zwracamy sie z prosbg o przedstawienie oferty handlowej na planowany zakup zewnetrznej ustugi
doradczej w zakresie opracowania Planu Rozwoju Eksportu w ramach Dziatania 6.1 ,Paszport
do eksportu” osi priorytetowej 6 Polska gospodarka na rynku miedzynarodowym Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka 2007 — 2013 prowadzonego na podstawie przepiséw
rozporzgdzenia Ministra Rozwoju Regionalnego z dnia 7 kwietnia 2008 r. w sprawie udzielania przez
Polskg Agencje Rozwoju Przedsiebiorczosci pomocy finansowej w ramach Programu Operacyjnego
Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013 (Dz.U. nr 68, poz. 414 z pdz. zm.).

Tytut projektu: Paszport do eksportu — | etap — Plan Rozwoju Eksportu
Numer referencyjny projektu: WND-POIG.06.01.00-14-164/09
Planowany termin realizacji projektu: od 01.04.2010 — 15.05.2010

Plan Rozwoju Eksportu powinien zawieraé nastepujace elementy:

1) informacje o dacie rozpoczecia przygotowywania dokumentu;

2) opracowania dotyczgce analizy konkurencyjnej przedsiebiorstwa pod katem produktéw lub
ustug przedsiebiorcy;

3) opracowania dotyczgce wyboru rynkéw docelowych dziatalnosci eksportowe;j;

4) opracowania dotyczace badania wybranych rynkéw docelowych;

5) opis biezgcej sytuacji przedsiebiorstwa w najwazniejszych obszarach funkcjonowania
i prognozy rozszerzenia dziatalnosci przedsiebiorcy ze szczegdlnym uwzglednieniem
rozwoju poprzez eksport;

6) analize SWOT dla eksportu kazdego rodzaju produktu/ustugi na kazdym z planowanych
rynkéw docelowych;

7) opis celow i strategii eksportowej;

8) rekomendacje rozwoju dziatalnosci eksportowej;

9) wskazanie i uzasadnienie wyboru dziatan do realizacji przez przedsiebiorce sposréd
wymienionych w § 40 ust.2 w/w Rozporzadzenia;

10) szacowang wielko$¢ kosztow niezbednych do sfinansowania dziatan koniecznych
do zrealizowania opracowanej strategii;

11) wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowej.

Plan Rozwoju Eksportu powinien w sposéb kompleksowy okresla¢ strategie eksportowg
do realizacji w kolejnych dwdch latach.

W opracowanym Planie Rozwoju Eksportu powinna by¢ zamieszczona informacja o fakcie realizacji
projektu ze srodkéw POIG zgodnie z rozporzadzeniem Komisji (WE) nr 1828/2006 z dnia 8 grudnia
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2006 r. ustanawiajgce szczegétowe zasady wykonania rozporzadzenia Rady (WE) nr 1083/2006
ustanawiajgcego przepisy ogoélne dotyczace Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego,
Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spdjnosci oraz rozporzadzenia (WE)
nr 1080/2006 Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego (Dz. Urz. UE L 371 2 27.12.2006)

Ztozona oferta powinna zawieraé:
— nazwe i adres oferenta,
— date sporzadzenia,
— cene catkowitg netto i brutto,
— termin waznosci oferty,
— termin ptatnosci,
— warunki ptatnosci,
— maksymalny czas realizacji opracowania Planu Rozwoju Eksportu,
— podpis wykonawcy wraz z pieczatkg imienng i firmowsa,
kserokopie referencji w przypadku ich posiadania.
Oferta powinna by¢ wazna do: 02.04.2010
Oferta powinna by¢ sporzadzona na papierze firmowym oferenta lub opatrzona pieczatka firmows,
posiadac date sporzgdzenia oraz powinna by¢ podpisana przez oferenta.
Oferta powinna by¢ przestana pocztg lub kurierem za potwierdzeniem odbioru na adres:
P2ware Sp. z 0.0.
Al. Jerozolimskie 200 lok. 404
02-486 Warszawa

Zapytanie ofertowe zamieszczono réwniez w siedzibie zamawiajagcego w miejscu publicznie
dostepnym oraz na stronie internetowej www.p2ware.com

Termin skfadania ofert uptywa w dniu: 26.03.2010 o godz. 16:00. Oferty dostarczone po tym
terminie nie beda rozpatrywane.

Wybdr najkorzystniejszej oferty nastgpi w oparciu o nastepujgce kryteria:

Lp. Nazwa Maksymalna ilos¢ punktéw

1 | Cena 10

2 | Doswiadczenie w zakresie opracowywania planéw rozwoju 40
eksportu

3 | Doswiadczenie w zakresie eksportu licencji na programy 25
komputerowe

4 | Termin realizacji 5

5 | Termin ptatnosci 5

6 | Warunki ptatnosci 15

7 | Razem 100

Zamawiajgcy wybierze najkorzystniejszg oferte, ktdra uzyska najwyzszg ilos¢ punktéow w oparciu
o ustalone kryteria i podpisze umowe z wybranym wykonawcg. W przypadku uzyskania takiej samej
ilosci punktow przez dwdéch oferentéw, o miejscu na liscie zadecyduje termin ztozenia oferty (oferta
ztozona wczesniej bedzie wyzej na liscie).

Wiestaw Kosieradzki
Prezes zarzadu
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